
 
 
 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann senden Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und 

Ihres frühesten Eintrittstermins möglichst per E-Mail an Herrn Stefan Hübner unter huebner@device-insight.com. 

 

Für Rückfragen stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung. Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung! 

 

Device Insight GmbH 
z.Hd. Stefan Hübner 
Willy-Brandt-Platz 3, 81829 München 
Tel.: 089/4545448-12 
E-Mail: huebner@device-insight.com 
Webseite: www.device-insight.com 

 

Device Insight aus München gilt als der führende europäische IT-Anbieter im Umfeld von 

Machine to Machine Kommunikation (M2M).  

Das Produkt CenterSight® ist eine Serverplattform, die Unternehmen die weltweite 

Kommunikation mit Maschinen und Anlagen ermöglicht und so hilft, Geschäftsprozesse 

nachhaltig zu verbessern. Device Insights Lösungen werden in über 15 Ländern erfolgreich 

von marktführenden Unternehmen aus den Bereichen Maschinenbau, Nahrung und 

Genussmittel, Gebäudetechnik, Energie, Medizin und Straßenbeleuchtung eingesetzt. 

Starten Sie durch im  

M2M-Wachstumsmarkt! 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir eine(n)  

 

 

Ihr Aufgabenschwerpunkt: 

 Auf- und Ausbau von Bestandskunden, Neukundenakquisition  

 Erarbeitung von Pre-Salesunterlagen und technischen Lösungskonzepten; Beratung unserer Kunden 

 Accountplanung, Ausbau der Salespipeline und Forecasting, Managen von Angebotsprozessen 

 Begleitung der technischen Projektumsetzung von der Konzeption bis zur Abnahme 

 Unterstützung von Messe- und Marketingaktivitäten 

 

Unsere Anforderungen: 

 Sie haben ein wirtschaftswissenschaftliches oder technisches Studium erfolgreich abgeschlossenen 

 Sie verfügen über ein gutes Verständnis von Geschäfts- und Softwareprozessen 

 Sie besitzen eine hohe soziale Kompetenz und die Fähigkeit, sich sicher auf allen Managementebenen zu 

bewegen.  

 Teamgeist, Reisebereitschaft, Flexibilität und sehr gute Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab 

 

Als mittelständisches Unternehmen bietet Ihnen Device Insight: 

 Junges, dynamisches Team, flache Hierarchien, direkte Kommunikation und schnelle Entscheidungen 

 Kennenlernen verschiedener Industriebranchen und interdisziplinäre Aufgabenstellungen 

 Attraktive Arbeitsplätze in modernen Büroräumen; verkehrsgünstig gelegen direkt an der neuen Messe München 

(U-Bahn U2, Autobahn A94) 

 Die Chance, gemeinsam mit uns zu wachsen und das Unternehmen und Ihren Aufgabenbereich mit eigenen 

Ideen aktiv mitzugestalten 

Junior Account Manager (m/w) in München. 


